FACT SHEET - SNUG 2007
VOOR SPONSORS EN PARTNERS

User Group IBM Lotus
& Websphere Software

SNUG, Nederlandse User Group voor IBM portal-, collaboration- en
messagingsoftware, mag zich verheugen in een sterke groei in activiteiten en ledental.

De stand van zaken eind 2006: groei, groei, groei

Betalende leden: 80% meer dan in 2005; 200% meer dan in 2004

Activiteiten: ten opzichte van 2005: +75%; ten opzichte van 2004: +200%

Unieke bezoekers www.snug.nl: maandelijks +200 'named’ en vele honderden anonieme bezoekers

Mailings: in 2006 meer dan 10000 e-nieuwsbrieven; jaarlijkse papieren mailing naar meer dan 2000 potentiéle leden

Groei SNUG Verzonden nieuwsbrieven
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FEIT 1: Leden & abonnees met meer dan 250% gegroeid in 4 jaar FEIT 2: Mailings vertienvoudigd in 4 jaar

Marktplaats voor gebruikers, professionals en leveranciers

SNUG-bijeenkomsten tellen anno 2006 gemiddeld véél meer end users dan business partners. Meerdaagse conferenties zijn veel
organisaties te duur; SNUG compenseert dit door (1) korte, specialistische themasessies en (2) gratis of zeer goedkope entrées.
En: tweederde deel van onze leden en nieuwsbrief-abonnees werkt bij eindgebruikersorganisaties.

[[] End users [] End users

[l Partners / suppliers Bl Partners / suppliers

[ ] Bestuur / sprekers

FEIT 3: 65% van SNUG-eventbezoekers is eindgebruikersorganisatie FEIT 4: SNUG-leden bestaan voor 72% uit eindgebruikersorganisaties

Onafhankelijk, onpartijdig, onomstreden
IBM erkent SNUG als user group voor alle collaborative & portal software zoals de Lotus en Websphere brands en de IBM

Workplace portfolio. SNUG wordt echter gefinancieerd door een breed spectrum van leden, sponsors, en business partners. De
stichtingsstructuur waarborgt hierbij mede onze onathankelijkheid en onpartijdigheid.

SNUG-partners participeren in succes

Word vandaag nog partner/sponsor en lift mee met het succes van SNUG. Uw belang is ons belang. Meet you @ SNUG?
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DEELNAME-OPTIES
VOOR SPONSORS EN PARTNERS

User Group IBM Lotus
& Websphere Software

PARTNER -SPONSOR 2007

Als Partner-sponsor bent u het gehele jaar zichtbaar voor
onze leden. Uw bedrijfsprofiel staat zichtbaar en vindbaar
op onze site en u kunt maandelijks een nieuwsbericht
meesturen met onze vaknieuwsbrief. En als belangrijkste: u
wordt als leverancier van producten en diensten vindbaar
door uw doelgroep.

Het partnerschap brengt u tegen een zeer aantrekkelijk
bedrag een geheel jaar permanent onder de aandacht van
onze leden en bezoekers: uw doelgroep.

Het Partner-sponsorschap bevat:

¢ Opname in de SNUG Partner-catalogus

e Uitgebreide pagina/URL op SNUG-Site

e Per product (max 10) eigen detail-vervolgpagina's
op SNUG-site

e Publieke status 'SNUG Partner' voor 1 jaar

e Maandelijks een nieuwsbericht mee in onze
vaknieuwsbrieven

e Eén persoonlijk SNUG-lidmaatschap inbegrepen

e Vanaf 2007: voorkeursrecht bij deelname aan
SNUG-informatiemarkt / -beursstands

Prijs: EUR 950,- (excl btw) voor 12 maanden
of EUR 1750,- (excl. btw) voor 24 maanden

HOOFDSPONSOR 2007

Als SNUG Hoofdsponsor krijgt u een all-in pakket aan
sponsor-uitingen en een dominante aanwezigheid binnen
SNUG.

Het Partner-Sponsorschap (zie hiernaast) is automatisch
onderdeel van uw Hoofdsponsorschap.

Bovendien behoort u samen met maximaal 9 ander partijen
tot het selecte gezelschap dat zich 'hoofdsponsor' SNUG mag
noemen. Met als gevolg: een maximale 'exposure' binnen uw
doelgroep.

Het Hoofd-sponsorschap bevat:

e Sponsoring gedurende 12 maanden

¢ Vermelding van uw naam in al onze media-uitingen
(website, e-newsletters, paper mailings)

e Permanent uw logo op alle pagina's van de SNUG
site

e Tweemaal per jaar uw 5-regelige sponsorboodschap
mee bovenin onze nieuwsbrief

e Aankondiging op alle SNUG-evenementen
(vermelding tijdens de openingspresentatie)

e Tevens inclusief alle rechten van een “Partner-
sponsor” (zie links op deze pagina) inclusief de
opname in de SNUG Partner-atalogus, uitgebreide
profielpagina en productenpagina's, voorkeurs-
deelname beursstands, URL op SNUG-Site etc.

Prijs: EUR 2900,- excl BTW voor 12 maanden

Meer weten? Mail naar info@snug.nl en een van onze bestuursleden neemt zo snel mogelijk contact met u op.

Het SNUG-bestuur wordt gevormd door Manix Kemme (voorzitter) en Frank Hes. SNUG wordt bijgestaan door een Raad van
Advies, bestaande uit: Ferdinand Vroom (ING), Marco Simons (MINT), Rob Bontekoe (AppliGate), Pettrie de Bondt (TryFirst)
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INSCHRIJF-FORMULIER
VOOR SPONSORS EN PARTNERS

User Group IBM Lotus
& Websphere Software

JA, wij participeren in het SNUG-Partner- en Sponsorprogramma
en schrijven nu in voor het partner- en sponsorprogramma 2007 / Retour op FAX 084-8324006 of EMAIL info@snug.nl

Bedrijfsnaam

E-mail algemeen

Website http://

Adres

Postcode

Plaats

Volledige naam contactpersoon

E-mail contactpersoon

Telefoonnummer

Faxnummer

Bedrijfsomvang medewerkers

Wij worden [ ] PARTNER-Sponsor 4 950,- (ex btw) voor 12 maanden
[ ] PARTNER-Sponsor 4 1750,- (ex btw) voor 24 maanden
[ ] HOOFD-Sponsor 4 2900,- (ex btw) voor 12 maanden

En gaan akkoord met de sponsor- Datum [dd-mm-yyyy]:

voorwaarden van SNUG
- - 2007

Voorwaarden sponsorschap:

Eén persoonlijk lidmaatschap inbegrepen; automatische verlenging na 12 maanden; betaling binnen 14 dagen na factuurdatum;
partnerschap gaat in na ontvangst van betaling; niet-betaling na bevestiging van SNUG ontslaat partner van rechten maar niet van de
betalingsplicht; na overschrijding van de betalingsperiode gaat de factuur naar een incassobedrijf; kosten van de incassoprocedure
worden doorbelast; SNUG gaat niet akkoord met leverings- of inkoopvoorwaarden van sponsor of van derden; geschillen vallen
onder Nederlands recht.

SNUG - de Nederlandse User Group voor IBM Software — Onafhankelijk, Onpartijdig, Onomstreden

SNUG Fact sheet / Partner- & Sponsorinschrijving 2007 Pagina 3/3



